
ÜLEVAADE ONS 2016:         KONTAKTID, TEGEVUSED JA OOTAVAD VÕIMALUSED

Tänan, et valisite osaleda EASi standil Norras. Norra on riik millel on kahtlemata kõige suurem kasutamata 

ekspordipotensiaal Eesti lähiriikide hulgas. Stabiilne ja kõrge hinnanivooga Norra vajab oma heaolu 

jätkumiseks tänapäevase tehnoloogia, teenuste ning toodete importtarnet. Norra omahinna kõrgus kärbib nii 

Norra eksporti kui ka siseriigilist arengut – ja juba lähitulevikus – olemasoleva elustandardi jätkusuutlikkust. 

Seetõttu on Eesti ekspordi suund Norra turu suunas ja laialdane töö taustal – väga oluline mõlemale riigile. 

Norra on läbi aegade olnud paljudes sektorites konservatiivse hoiakuga impordi suhtes; finants, shipping ja 

offshore eranditeks; ning seetõttu on just täna ja homme see õige aeg. Hoolimata tugevast survest Ida ja 

Löuna-Euroopa eksportijate poolt puuduvad täna veel paljudel norra ettevõtetel oma kindlad partnerid välismaal. 

Vöi – pole piisavalt kvaliteetsed partnerid. Väga suur on potentsiaal ka uustoodete arenguks ja testimiseks.

Konservatiivsus on siinsel turul norrapäraselt kindlalt sees ja et sellest läbi murda ning saavutada usaldus, 

on vaja füüsiliselt olemas olla. Messidel, konverentsidel, infopäevadel. Leida oma ettevõttesse norra keele 

oskus. Suhtlus grupina või läbi esindajate – vaid vahetu otsesuhtlemine on kindel situatsioon, kus teate, et 

Teie ettevõtet kaaluti tõsiselt. Hetked, kus messihallis Teie laua eest külastajat ei seisnud vöi toimus dialoog 

Teie ettevõttele mitte potenisaalse messikülastajaga – see polnud mitte kunagi kasutu hetk! 

Vastupidi. Need on need väärtuslikud hetked, mil Eestit Norras ON NÄHA.

Nii kasvab Eesti renomee. Oskustest, sõbralikkusest ja geograafilisest naabrusest.

Tänud Teile, et andsite oma väga väärtuslikku aega meie kõigi esindamiseks siin Norras. See aitab meid meie 

töös, kontaktidebaas kasvab meie köigi eduks ja ma väga loodan, et allolev aitab Teid Teie töös Norra turu suunas.

Margit Ihlebakke, EAS Norra
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1. E-CARD MEIE STANDIST ONS-il WISTA KAUDU                 INFORMATIONAL E-CARD ABOUT US ON FAIR VIA WISTA

Merendus ja shipping ettevõtteid ühendav WISTA instituut, kus ma olen liige, avas 

mulle võimaluse otsekontakteeruda kõik oma liikmed e-kaardiga Eestist messil ja EAS 

Norra abist norra ettevõtetele organiseerimaks tootmistekülastusi ning leidmaks 

öigeid otsekontakte. Eesmärgiks lisaks messile ka Eesti näitamine aktiivse 

ekspordimaana. Kontakteeritute arv u 120.

Messiettevötted kes näevad oma võimaliku turuna selle sektori ettevõtteid – andke 

teada. Mul on selles sektoris vaid Wista liikmete otsemeilid, tihti tegemist 

erameiliaadressidega. Teades, mida te otsite, saan sorteerida välja sobivad ja leida 

töömeili aadressid.

Marine ja Shipping Companies network institute WISTA where I have membership, 

gave me possibility to direct contact all the members. E-card in addition to the

invitation to visit Estonia at the trade fair shows the possibilities EAS Norway offers

for the norwegian companies to travel and visit Estonian productions, find contacts

etc. Number of contacts contacted ca 120.

Trade fair companies from our stand who see maritime and shipping as the tärget 

markets – let me know and I will find the raight possible partners amond Wista

members. As the meil aadresses Wista uses are quite often private email aadresses of 

the members, I will find the work email addresses for those who need them.



2. E-CARD MEIE STANDIST ONS-il INFORMATIONAL E-CARD ABOUT US ON FAIR

SAADETUD / SENT OUT:

www.elnetworks.com www.reinertsen.no www.hitecvision.com

www.momek.no www.ferd.no www.tess.no

www.aibel.com www.alfasolution.no www.applyleirvik.no

www.aveva.com www.avito.no www.bekas.no

www.bjellcon.no www.bondura.no www.centrica.com

www.depro.no www.prysmiangroup.no www.einnovation.no

www.farsundoffshore.no www.aakp.no www.ncesubsea.no

www.gcenode.no www.gassco.no www.gshydro.no

www.halvorsen.no www.hytech.no www.infatech.no

www.john-dahle.no www.kmoas.no www.lundin-norway.no

www.mjorud.no www.mokveld.no www.odda-plast.no

www.oos.no www.origosolutions.no www.3xeng.com

www.4subsea.com www.8020procurement.no www.adnoc.ae

www.aceoiltools.no www.acrylicon.no www.acg.no

www.akerarctic.fi www.anchor-chain.no

http://www.elnetworks.com/
http://www.reinertsen.no/
http://www.hitecvision.com/
http://www.momek.no/
http://www.ferd.no/
http://www.tess.no/
http://www.aibel.com/
http://www.alfasolution.no/
http://www.applyleirvik.no/
http://www.aveva.com/
http://www.avito.no/
http://www.bekas.no/
http://www.bjellcon.no/
http://www.bondura.no/
http://www.centrica.com/
http://www.depro.no/
http://www.prysmiangroup.no/
http://www.einnovation.no/
http://www.farsundoffshore.no/
http://www.aakp.no/
http://www.ncesubsea.no/
http://www.gcenode.no/
http://www.gassco.no/
http://www.gshydro.no/
http://www.halvorsen.no/
http://www.hytech.no/
http://www.infatech.no/
http://www.john-dahle.no/
http://www.kmoas.no/
http://www.lundin-norway.no/
http://www.mjorud.no/
http://www.mokveld.no/
http://www.odda-plast.no/
http://www.oos.no/
http://www.origosolutions.no/
http://www.3xeng.com/
http://www.4subsea.com/
http://www.8020procurement.no/
http://www.adnoc.ae/
http://www.aceoiltools.no/
http://www.acrylicon.no/
http://www.acg.no/
http://www.akerarctic.fi/
http://www.anchor-chain.no/


3 / 1  KUTSE STANDILE KOOS ETTEVÖTETE ÜLEVAATEGA                 INVITATION  WITH OVERVIEW OF OUR COMPANIES          

SAADETUD / SENT OUT TO
www.mercell.no www.maaseide.no www.skanska.no www.norwayexports.no www.nbim.no www.ad-ventures.nl www.ncpverktoy.no

www.metallbygg.no www.morenot.no www.contiga.no www.backer.no www.aka-as.no www.blockwatne.no www.gartnerfuglen.com 

www.leifgrimsrud.no www.spor.no www.nordplan.no www.betonmast.no www.bergesag.no www.consto.no www.norplay.no

www.bermingrud.no www.fenstadbygg.no www.veidekke.no www.fus.no www.selvaagbolig.no www.obwiik.no www.fjordgruppen.no

www.tschudishipping.no www.mrnu.no www.cbre.no www.ncc.no www.eiendomsspar.no www.risa.no www.aspelinramm.no

www.afgruppen.no www.kjeldsberg.no www.lemminkainen.no www.hent.no www.kruse-smith.no www.linesolgaard.no www.lpo.no

www.stangegruppen.no www.jotne.com www.norgebygges.no www.dnb.no www.adeb.no www.nordicsemi.no

www.akersolutions.com www.fjordsproseccing.no www.kvaerner.com www.scaberia.com www.geoclimadesign.com www.vianova.no

www.offshore-denmark.dk www.kongsberg.com www.janus.no www.incentra.no www.allss.no www.anda-olsen.no

www.aqualioffshore.no www.armatec.no

http://www.mercell.no/
http://www.maaseide.no/
http://www.skanska.no/
http://www.norwayexports.no/
http://www.nbim.no/
http://www.ad-ventures.nl/
http://www.ncpverktoy.no/
http://www.metallbygg.no/
http://www.morenot.no/
http://www.contiga.no/
http://www.backer.no/
http://www.aka-as.no/
http://www.blockwatne.no/
http://www.gartnerfuglen.comwww.leifgrimsrud.no/
http://www.leifgrimsrud.no/
http://www.spor.no/
http://www.nordplan.no/
http://www.betonmast.no/
http://www.bergesag.no/
http://www.consto.no/
http://www.norplay.no/
http://www.bermingrud.no/
http://www.fenstadbygg.no/
http://www.veidekke.no/
http://www.fus.no/
http://www.selvaagbolig.no/
http://www.obwiik.no/
http://www.fjordgruppen.no/
http://www.tschudishipping.no/
http://www.mrnu.no/
http://www.cbre.no/
http://www.ncc.no/
http://www.eiendomsspar.no/
http://www.risa.no/
http://www.aspelinramm.no/
http://www.afgruppen.no/
http://www.kjeldsberg.no/
http://www.lemminkainen.no/
http://www.hent.no/
http://www.kruse-smith.no/
http://www.linesolgaard.no/
http://www.lpo.no/
http://www.stangegruppen.no/
http://www.jotne.com/
http://www.norgebygges.no/
http://www.dnb.no/
http://www.adeb.no/
http://www.nordicsemi.no/
http://www.akersolutions.com/
http://www.fjordsproseccing.no/
http://www.kvaerner.com/
http://www.scaberia.com/
http://www.geoclimadesign.com/
http://www.vianova.no/
http://www.offshore-denmark.dk/
http://www.kongsberg.com/
http://www.janus.no/
http://www.incentra.no/
http://www.allss.no/
http://www.anda-olsen.no/
http://www.aqualioffshore.no/
http://www.armatec.no/


3 / 2 KUTSE STANDILE KOOS ETTEVÖTETE ÜLEVAATEGA                 INVITATION  WITH OVERVIEW OF OUR COMPANIES          

SAADETUD / SENT OUT TO

www.qualitygroup.no www.arlomaritime.no www.teknologiparken.as www.kinevo.no www.nor-trapp.no www.tandbergs.no

www.ikm.no www.mjorud.no www.olimb.no www.krohne.no www.sprint.no www.wartsila.no

www.sapa.no www.rolls-royce.com www.sintef.no www.statkraft.no www.statoil.com www.nomin.no

www.nussir.no www.honeywell.com www.invis.no www.kleven.no www.kongsberg.com www.hydro.com

www.erametgroup.no www.eydecluster.no www.borregaard.com www.ramboll.no www.esteri.it www.wspgroup.no

www.verkis.no www.eaton.com www.njd.no www.intertek.no www.mesta.no www.ostraadtror.no

www.afconsult.no www.reinertsen.no www.rockdelta.com www.norstone.no www.snclavalin.com www.torpol.no

www.cowi.no www.consolis.no www.implenia.com www.baneservice.no www.rolfsenjuell.com www.metrostav.cz

http://www.qualitygroup.no/
http://www.arlomaritime.no/
http://www.teknologiparken.as/
http://www.kinevo.no/
http://www.nor-trapp.no/
http://www.tandbergs.no/
http://www.ikm.no/
http://www.mjorud.no/
http://www.olimb.no/
http://www.krohne.no/
http://www.sprint.no/
http://www.wartsila.no/
http://www.sapa.no/
http://www.rolls-royce.com/
http://www.sintef.no/
http://www.statkraft.no/
http://www.statoil.com/
http://www.nomin.no/
http://www.nussir.no/
http://www.honeywell.com/
http://www.invis.no/
http://www.kleven.no/
http://www.kongsberg.com/
http://www.hydro.com/
http://www.erametgroup.no/
http://www.eydecluster.no/
http://www.borregaard.com/
http://www.ramboll.no/
http://www.esteri.it/
http://www.wspgroup.no/
http://www.verkis.no/
http://www.eaton.com/
http://www.njd.no/
http://www.intertek.no/
http://www.mesta.no/
http://www.ostraadtror.no/
http://www.afconsult.no/
http://www.reinertsen.no/
http://www.rockdelta.com/
http://www.norstone.no/
http://www.snclavalin.com/
http://www.torpol.no/
http://www.cowi.no/
http://www.consolis.no/
http://www.implenia.com/
http://www.baneservice.no/
http://www.rolfsenjuell.com/
http://www.metrostav.cz/


4. E-CARD MEIE STANDIST TEISTELE MESSIL OSALEJATELE          

E-CARD ABOUT OUR STAND TO THE OTHER PARTICIPANTS AT THE TRADE FAIR

SAADETUD / SENT OUT TO: 

www.aukra-naeringsforum.no www.moldenf.no www.balltec.no

www.bartec-technor.no www.basegruppen.no www.beckhoff.fi

www.bilfinger.com www.bluelogic.no www.bluewater.com

www.bmsas.no www.boa.no www.brind.no

www.cpe-ltd.com www.craftmer.fi www.cubility.com

www.proneo.no www.djuvik.no www.olavolsen.no

www.enwa.com www.naeringsforeningen.no www.hellenes.as

www.il-metronic.com www.incgruppen.no www.innovasjonnorge.no

MESSIL OLEVATELE RAHVUS – NING NORRA RAJOONIDE STANDIDELE /  TO NATIONAL AND NORWEGIAN REGIONAL STANDS:

ARCTIC EUROPE ATLANTIC CANADA PAVILION BEIJING EXHIBITION BELGIAN PAVILION ESBJERG PAVILION CHINA PAVILION

DANISH OIL&GAS DUTCH PAVILIONFAROE OIL INDUSTRIES FINLAND PAVILION FRENCH PAVILION GCE NODE GERMAN PAVILION

GOVERNMENT ONTARIO GOV.WESTERN AUSTRALIA HORDALAND OIL GAS INNOVATION PARK ITALIAN TRADE MALAISINORWEGIAN 

MARITIME EXPORTS RUSSIAN PAVILION      MIDNOR SCOTTISH PAVILION SOGN & FJORDANE SPANISH PAVILION STAVANGER

SWEDISH PAVILION TELEMARKREGIONEN UK PAVILION USA PAVILION VESTFOLD XPLORE NORTH

http://www.aukra-naeringsforum.no/
http://www.moldenf.no/
http://www.balltec.no/
http://www.bartec-technor.no/
http://www.basegruppen.no/
http://www.beckhoff.fi/
http://www.bilfinger.com/
http://www.bluelogic.no/
http://www.bluewater.com/
http://www.bmsas.no/
http://www.boa.no/
http://www.brind.no/
http://www.cpe-ltd.com/
http://www.craftmer.fi/
http://www.cubility.com/
http://www.proneo.no/
http://www.djuvik.no/
http://www.olavolsen.no/
http://www.enwa.com/
http://www.naeringsforeningen.no/
http://www.hellenes.as/
http://www.il-metronic.com/
http://www.incgruppen.no/
http://www.innovasjonnorge.no/


5.TEIE NORRAKEELSED ETTEVÖTTE PRESENTATSIOONID

Iga messilosaleja sai messil kasutuseks ka oma norrakeelse ettevõtte tutvustuse, kus 

kontsentreeritult oli oluliseim ettevõtte kohta: esikülgs kas sektorit illustreeriv vöi teenuseid ja 

tagakülg faktide, sertifikaatide ja kontaktidega kes oli Norras olnud messitiim sellest ettevõttest.

Need failid on saadavad minu käest nii pdf formaadis kui jpeg. Ma võin eemaldada kõik 

messispetsiifilise ning nii on teil olemas uus norrakeelne reklaam millega saate töötada siinse turu 

suunas. Kuna sisseostjad tihti on inimesed, kellel aega vähe, annab jpeg fail võimaluse panna selline 

promofail otse pöörduva müügikirja meili, pildina, omapoolse teksti alla. Nii on kogu pilt teie 

ettevõttest kohe meili avades näha ning võimalus paremini silma jääda. Andke teada, kes soovivad 

selliseid faile oma messifailidest.

Ka on soovitatav teha esimene pöördumine uue kontakti suunas norra keeles. Kui saada oma eesti vöi

inglise keelse müügimeili mulle näha, tõstan ta ruttu norra keelde üle.



5.YOUR COMPANIES NEW FILES IN NORWEGIAN

Every trade fair participants got new files about their company in norwegian. These files are both in pdf

and in jpeg. I can remove from these files all what there is about the trade fair and you will have a 

neutraal new pronotion file about your company in norwegian, to use it in your approach towards

norwegian market.

Jpeg-file is possible to set straight into the salesletter, not as attachment, which maybe nobody will open. 

By using jpeg-file right after your sales text gives you certanty that the visual information about your

company also will be seen and have the effect and maybe gets the new contact interested.

Let me know if you want new materials like that, and I will send them. Also you can sand me you

salesletter in english or Estonian, and I will quickly translate it. Its goodt to make the first approach

towards the market in norwegian.



6. KUTSE HAPPY HOUR-le INVITATION TO THE HAPPY HOUR

Kutse läks välja kõikidele rahvuslikele ning norra oma piirkondade 

standidele + valitud messiettevötele meili teel, ning u 30 andsin 

ma edasi esimsele messipäeval külastades teisi stande ja 

tutvustades meie kohalolu. 

Happy Hour invitations went out to all the International og 

nasjonal stands + chosen group of stands. Around 30 I delivered

personally during the first trade fair day, be visiting the stands

across the trade fair and starting dialogues.



7. MEIE ÜHISKOHTUMISED TEISTE STANDIDEGAOUR    OUR MEETINGS WITH OTHER EXHIBITORS 
EXHIBITORS 

Kõige huvitavamad standid norra turule 

sissepääsu jaoks ning standide sisu poolest olid 

norra geograafilised standid. 

Iga stand koosnes paljudest ettevõtetest 

erinevatelt aladelt ja erinevalt suurtest 

rahvusvahelistest konsernidest, kus mitte vaid 

messil pole väljas nende müügimehed, vaid kogu 

sisseostuüksus võib olla hoopis mujal riigis – siis 

norra ettevõtetes on teamid väikesed ning 

esimese dialoogi loomine läbi messi täiesti 

võimalik. Eriti iseloomustab see regionaalseid 

ettevõtteid.

MULTICONSULT Käive 1900 MNOK, 1880 töötajat

www.multiconsult.no

http://www.multiconsult.no/


7. MEIE ÜHISKOHTUMISED TEISTE STANDIDEGA OUR MEETINGS WITH OTHER EXHIBITORS 

Ace Oil Tools Goe-IP Vision IO
www.aceoiltools.com www.goe-ip.com www.visionio.com

Norra standidest enim ONSil promoteeritud uute innovaatiliste 

ettevõtete stand, 18 ettevõtet:

4SUBSEA ASTRALUTION     C6 TECHNOLOGIES     CYBERNETIC DRILLING

ENERGY DYNAMICS GOE-IP         INNSEP       INTERWELL PA  METAS

NORHARD      PIPEOTECH    SOLUTION SEEKER     SUBSEA CHOKES INTERNAT.

TARGET INTERVENTION       VISAVI TECHNOLOGY       VISION IO      WISUB

XSENS      ACE OIL TOOLS    INNOVATION NORWAY    

RESEARCH COUNCIL OF NORWAY  

MEILE TEGID OMA ETTEVÖTTE TUTVUSTUSE:

http://www.aceoiltools.com/
http://www.goe-ip.com/
http://www.visionio.com/


7. MEIE ÜHISKOHTUMISED TEISTE STANDIDEGA OUR MEETINGS WITH OTHER 
EXHIBITORS 

Sevan Marine Käive Norras 24 MUSD, väärtus börsil 870 MNOK.  Toode:                   

www.sevanmarine.com

Norra oluline tehnoloogiastand NODE, mida alati külastab ka 

kroonprints Haakon ja peaminister:

PENTAGON FREIGHT SERVICES   AIR PRODUCTS   TELENOR MARITIME   NYMO

UNIV. OF AGDER    SEVAN MARINE     TRATEC     IRIS ULLRIG     CASTOR DRILLING SOLUT.

INTERNATION RESEARCH INSTITUTE OF STAVANGER    TRATEC NORCON

MEILE TEGI OMA ETTEVÖTTE TUTVUSTUSE:

http://www.sevanmarine.com/


7. MEIE ÜHISKOHTUMISED TEISTE STANDIDEGA  OUR MEETINGS WITH OTHER EXHIBITORS 

Quality Intervention Strukturplast INC Gruppen Hellenes Toode:              
www.q-i.no www.strukturplast.no www.incgruppen.no www.hellenes.as

Norra maakonnastand Sogn ja Fjordane:

ARTWERK   HELLENES    INC GRUPPEN   K.JANSEN

MARITIME FORENING   QUALITY INTERVENTION    STADPIPE

STRUKTURPLAST   WERGELANDGRUPPA

MEILE TEGID OMA ETTEVÖTTE TUTVUSTUSE:

http://www.q-i.no/
http://www.strukturplast.no/
http://www.incgruppen.no/
http://www.hellenes.as/


7. MEIE ÜHISKOHTUMISED TEISTE STANDIDEGA OUR MEETINGS WITH OTHER EXHIBITORS 

Bandak Bilfinger Industrial Services Services:

www.bandak.no www.is-norway.bilfinger.com

Norra maakonnastand Telemark:

BANDAK GROUP    BERGET    MINOX    TELEMARK OFFSHORE

TELEMARK TECHNOLOGIES    VEKST I GRENLAND    VARD OFFSHORE BREVIK

BILFINGER INDUSTRIAL SERVICES    TS GROUP    MATHUSET  

MEILE TEGID OMA ETTEVÖTTE TUTVUSTUSED:

http://www.bandak.no/
http://www.is-norway.bilfinger.com/


8. TULEMUSED MESSIL – MILLISED UKSED MEILE MESSIL AVATI       RESULTS AT THE FAIR – NEW DOORS ARE OPEN

Norra öliplatformide ehitaja Kværner (käive 10.634 MNOK, 2600 töötajat) Vice President of Procurement Norway Gunnar Sæther, EAS Norra kauaaegne 

kontakt, tuli messile meie ettevötetega tutvuma ning avas võimaluse teha messil olnud ettevõtetele võimalikuks külastada Kværneri verfti järgmisel suvel, kui 

kaks uut platformi on valmimas. Tal on ka soov Eestisse söita – loodame, et tema tulek meie tootmisi vaatama saab teoks enne seda.

The builder of norwegian oil platforms Kværner Vice President of Procurement Norway Gunnar Sæther visited our stand and opened up for possibility to visit 

with our companies Kværners verft next summer as to new oil platforms are ready then. He also has interest for visiting Estonia, hopefully we can present him 

our productions before that.



8. TULEMUSED MESSIL – MILLISED UKSED MEILE MESSIL AVATI       RESULTS AT THE FAIR – NEW DOORS ARE OPEN

ARCTIC OPERATIONS

25. – 27. OKTOOBER

http://www.arcticop.com/

Kutse tulla osalema Arctic Operations konverentsil, kus tootjad ja sisseostjad kohtuvad pöhjapiirkondade teemal. Meile saadetakse ette osalejate nimekiri, 

mille pöhjal saab valida ettevôtteid Eestist, kes oleksid huvitatud osalema.Kohalike regionaalsete ärikonverentsidel ja seminaridel osalus viib kohe otsekontaktini 

maakonna ettevõtetega ning on Eesti ettevõtetele varemgi andnud sissepääsu norra importtarnetesse.

Invitation by the organizers to participate with our companies at Arctic Operation Conference. We receive the liste of participants in front and can choose which

Estonian companies could find partners at the Conference. Local conferences are the key to contact making in Norway.

http://www.arcticop.com/


8. TULEMUSED MESSIL – MILLISED UKSED MEILE MESSIL AVATI       RESULTS AT THE FAIR – NEW DOORS ARE OPEN

VIKEN NETWORK

21. SEPTEMBER

http://mnu-as.no/

Kutse tulla osalema Viken Teknologinettverk seminarile Moss regiooni ettevõtted kogunevad. Moss on Oslo lähipiirkond, väga kiirelt arenev ning kergelt 

külastatav. Meile saadetakse ette osalejate nimekiri, mille pöhjal saab valida ettevôtteid Eestist, kes oleksid huvitatud osalema. Kohalike regionaalsete 

ärikonverentsidel ja seminaridel osalus viib kohe otsekontaktini maakonna ettevõtetega – eelmisel nende seminaril kus ma osalesin, oli 60 kohalikku ettevõtet. 

Üks neist alutas koostööd ühe minuga kaasas olnutest viiest eesti ettevõttest.

Invitation by the organizers to participate with our companies at Viken seminar in Moss. We receive the liste of participants in front and can choose which

Estonian companies could find partners at the meeting. From last time, when I had with me 5 Estonian companies, one of them has export partner now in Moss.

http://mnu-as.no/


8. TULEMUSED MESSIL – MILLISED UKSED MEILE MESSIL AVATI       RESULTS AT THE FAIR – NEW DOORS ARE OPEN

Kutse Pöhja Norra kommuunilt Kvalsund – Hammerfest tulla eesti ettevõtetega õppereisile nende juurde. See kommuun asub kõige lähemal uutele 

öliväljadele: GOLIAT, GHOTA / ALTA , JOHAN CASTBERG ja WISTING. Regiooni on ootamas kiirareng järgnevatel aastatel olles nii nafta – kui offshore service

baas. Meile soovitakse tutvustada plaanitavaid väljaehitusi ning võimalusi, mida see saab pakkuma norra offshore´i tarni´vatele ettevõtetele. Ka on 

taasalustamas tööd suur kaevandus, mis pakuks huvi meie metallitööstusettevõtetele tarnete alal.

Invitation for visit to Kvalsund – Hammerfest kommune with our companies. The area is closest to several oil fields and will see rapid development next

few years. Mining industri and offshore delivery. Estonian companies will get the insight to the development.



9. MESSI JÄRELTÖÖ – VEEL OLULISEM MESSIST ENDAST      

THE AFTERMATH – MORE IMPORTANT THEN THE FAIR ITSELF

On vale mõelda – et messil saavutatud kontaktid on need, kellega teil õnnestus rääkida messil. Köik messil osalejad ettevõtted on sammukese teile lähemal – kuna te 

mõlemad olite sellel messil. See on küll üldistus, kuid unustatakse ära, mis on messi potentsiaal ja mõte – BIG MEETINGPLACE. On vahe, kas kontakteeruda uue kontaktiga 

„suvaliselt“ – vöi teie ettevõttel on näidata ette tugevus, nagu seda on suutlikkus osaleda ekspordituru messidel.

Printige välja ONSil osalenud ettevõtete nimekiri: http://www.ons.no/2016/wp-content/uploads/sites/2/2015/04/Preliminary-exhibitorlist-ONS-2016.pdf

Enne kui ONS selle maha võtab. Selle alusel saate kaardistada ettevõtteid, kes ja miks teile sobiks. Ning otsida kommunikatsi ooni – vöi sisseostu kontakte.

Tavaliselt on eesti ettevõtetel hea ettekujutus, miks nad sobivad ekspordipartneriks ning tooted selleks. Kuid unustatakse, et kõik see info peab olema nähtav 

välisturu ettevõttele. Nähtav ja arusaadav. Seega on väga oluline, kuidas näeb välja teie kontakti otsiv email, teie web ning presentatsioonimaterjalid. Kui teie toode on 

tasemel aga selle visualiseerimine mitte, leiab välisettevöte, et kui selline väike teema on teile liiast – siis kuidas saab ta teada, et ka suhtes temaga te pole tasemel. Sellest 

messist on võimalik edasi viia nii norrakeelsed materjalid kui saada tõlgitud müügikirjad. Kasutage võimalust ja suhelge sel teel minuga edasi.

Käige läbi ettevõtted, kes raportis kirjas. Pluss on – nad on teist juba kuulnud. Nad teavad, et Eestil on Norras oma ekspordibaas kohalike inimeste läbi. See tekitab 

usaldust. Andke teada, millised ettevõtted in teile huvitavad, ning ma vaatan selle läbi, ja leian teile öiged meiliaadressid selles ettevõttes.

Kasutage ka võimalust tellida meilt Stavangeri ja ümbruskonna turu-uuring just teile sobivate partnerite otsimiseks. Kunagi ette ei tea – kuid ONS on mess, millest 

suuremt Stavangeris ei ole ega tule. Messil osalemine on juba mentaalne võti kohaliku maakonna turu suhtes. EAS Norra paneb kokku selliste ettevõ tete ülevaate.

Kaaluge võimalusi ning enda huvi, osaleda koos meiega pakutud vörgustumise võimalustes. Neid on jooksvalt, ning ka siin saame teile ülevaate teha.

http://www.ons.no/2016/wp-content/uploads/sites/2/2015/04/Preliminary-exhibitorlist-ONS-2016.pdf


Lykke  til !


